
価格下落と利益崩壊に見舞われた医薬品卸の経営改善とＭＳ機能の今後について解説、提言！ 

 流通改善懇談会の提言を受けた昨年の医療機関・

薬局との価格交渉は9月の中間決算時点では例年より

高い妥結率を達成しました。一方、従来であれば年度

末に提示される水準に近い価格が早い段階から提示さ

れ、その後も年度末にかけて価格下落が続いたことか

ら最終決算が大変厳しいものになったことは周知の通り

です。今年度の決算は昨年度末の価格が出発点にな

り、昨年のような前半の「貯金」もないことから更に厳し

い決算を迎える可能性が高くなっています。これに対

し、各卸とも経費・販売管理費の削減や厳しいリストラ

策に加え、新たな中規模の物流センター構築など短期

的・中長期的な対応策を併せて実施しています。 

 昨年大きな話題となった医薬品卸上位2社の統合は

見送られ、更なる大型再編の可能性は低くなっており、

経営規模拡大によるローコスト化のみでは現状の苦境

を脱することは困難な状況です。このような中で、従来

からの医薬品卸のビジネスモデルやMS機能そのもの

の抜本的な見直しが求められていると言えましょう。 

 そこで弊社では、大手卸東邦ホールディングス会長

の松谷様はじめ、購入サイドからは日本調剤の経営幹

部・深井様をお迎えし、コンサルタントの方も含めて、

現状の医薬品卸と医薬品流通の検証と今後の展望に

ついて考えるセミナーを企画しました。 

 上記趣旨を踏まえ、ぜひ当セミナーにお申し込みい

ただきますようお願い申し上げます。 

開催日時：12月8日（火）11：00～16：00 

会   場 ：ホテルメトロポリタンエドモント（東京都千代田区） 

主   催 ：ユート・ブレーン株式会社 

講師 
東邦ホールディングス株式会社 代表取締役会長／ 

    社団法人 日本医薬品卸業連合会 副会長  松谷 高顕 氏 

医薬品卸が置かれている現在の経営環境及び今後の動向について大局的な見地も踏まえご講演いただく予定です。  

日本調剤株式会社 取締役 薬剤本部長       深井 克彦 氏 
日本を代表する調剤薬局チェーンの経営幹部として薬局経営の現状を踏まえ、医薬品流通の実状について 

購買側の薬局の立場からお話いただく予定です。 

サプライチェーンロジスティクス研究会          保高 英児 氏 
医薬品マーケティング専門誌等で医薬品流通に関する執筆に精力的に取り組んでおられます。 

卸の経営改善に向けた取り組みとMS機能の今後について解説・提言いただく予定です。 

企画趣旨  

医薬品流通の現状 

    （価格交渉、医薬品卸の経営現況等） 

流通改善懇談会と影響について 

最終局面を迎えた医薬品卸の再編と 

                     今後の展望 

医薬品卸の顧客支援の取り組みについて 

ローコスト化に向けた 

         新たな物流センターの取り組み 

ＭＳ機能の現状と今後について 

アメリカ医薬品卸の実情について 

ポイント 

ユート・ブレーン セミナーのご案内 《ご関係部署でご回覧ください》 

 流通改善と医薬品卸経営・ＭＳ機能の 

                   今後の展望セミナー 

～流通改善懇談会提言以降、医薬品流通と卸の経営はどう変化したのか？～ 



11：00～12：15 第1講義 「医薬品流通の現状と今後の展望」 

                      東邦ホールディングス株式会社 代表取締役会長／ 

                                   社団法人  日本医薬品卸業連合会 副会長 松谷 高顕  氏 

12：15～13：00 昼食 

13：00～14：15 第2講義 「薬局から見た医薬品流通の現況と今後について」 

                                     日本調剤株式会社 取締役 薬剤本部長 深井 克彦  氏  

14：15～14：30 コーヒーブレイク  

14：30～16：00 第3講義 「医薬品卸の経営改善に向けた取り組みとMS機能の今後」 

                                                                                                         サプライチェーンロジスティクス研究会 保高 英児  氏 
 

※ 都合により、スケジュールが変更となる場合がございます。あらかじめご了承ください。 

１．日 時 ： 2009年12月8日(火)11：00～16：00 
２．場 所 ： ホテルメトロポリタンエドモント 東京都千代田区飯田橋三丁目10番8号 TEL 03-3237-1111(代表) 
３．対 象 ： 製薬企業・医薬品卸の営業幹部、流通・特約店、業務、経営企画、営業企画、営業推進担当者、研修・人事教育・

人材開発、本社及び支店営業所のマネージャー 他 
４．お申込期限： 2009年12月4日（金）※定員になり次第締め切らせていただきますので、お早めにお申し込みください。 
５．お申込方法： 下記申込用紙に必要事項をご記入の上、ＦＡＸでお送りいただくかＥ-ｍａｉｌにてお申し込みください。 

なお、お電話でのお申し込みは受付できませんのでご了承いただきますようお願い申しあげます。 
※お申込み受付後､①申込み受付確認のＦＡＸまたはメールをお送りいたします。②受講票と会場案内図を郵送
いたします。なお、受講料につきましては、請求書をお送りいたしますので、指定の口座へお振込みください。
振込手数料につきましてはお客様にてご負担をお願いいたします。当日受付での現金の取り扱いは行っておりま
せん。 

６．受 講 料： １名様 ３５，７００円（資料代、昼食・飲み物代、消費税含む） 
※受講申込みを取り消される場合は12月4日午前中までにセミナー事務局(TEL:03-3270-8741)までご連絡くださ
いますようお願いいたします。それ以降に取り消された場合は、キャンセル料１名様につき5,250円(消費税含
む)を承ります。なお、当日キャンセルの場合は受講料の返金はいたしかねますのでご了承ください。お申込み
されたご本人が出席できない場合は、代理の方の出席も可能です。どうかご協力くださいますよう、お願い申し
あげます。 

７．お申し込み： セミナー事務局〔担当／山脇〕 FAX：03-3270-8700 〒103-0023 中央区日本橋本町3-1-11 繊維会館 
８．お問い合せ： セミナー事務局〔担当／中村・山脇〕 TEL：03-3270-8741  FAX：03-3270-8700 
 
●講義の録音・録画、及び会場での携帯電話のご使用はご遠慮ください。 
●ご質問・ご要望等がございましたら、お申し込みの際にお書き添えください。 
●セミナー開催日の前日までに受講票等がお手元に届かない場合は、上記セミナー事務局(TEL:03-3270-8741)までご連絡ください。 

 

【0910 M】 

「流通改善と医薬品卸経営・ＭＳ機能の今後の展望セミナー」申込書    2009年12月8日 

E-mailアドレスにつきましては、会社でご使用のものをお持ちでしたら、そちらをご記入いただきますようお願いいたします。 
※申込書にご記入いただいた内容を元にセミナーや書籍等のご案内を弊社より送付させていただくことがございます。 

貴社名   

ご住所 〒 

 ＴＥＬ：（    ）    ―           ＦＡＸ：（    ）    ― 

参加される方のお名前                  所属部署・お役職名 

 
(E-mailｱﾄﾞﾚｽ：                           □会社 □ﾌﾟﾗｲﾍﾞｰﾄ) 

(E-mailｱﾄﾞﾚｽ：                         □会社 □ﾌﾟﾗｲﾍﾞｰﾄ) 

(E-mailｱﾄﾞﾚｽ：                                      □会社 □ﾌﾟﾗｲﾍﾞｰﾄ) 

(E-mailｱﾄﾞﾚｽ：                                      □会社 □ﾌﾟﾗｲﾍﾞｰﾄ) 
通信欄 

 

連絡担当者 

スケジュール 

実施要綱  


